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Kennen Sie die 5 Hauptaufgaben der Geschéaftfihrung?

Haben Sie gentigend Zeit, sich Ihre Zukunft wirklich
auszudenken, zu planen und dann umzusetzen?

Haben Sie Zeit fur lhre Familie (Hobbys)?

Verdienen Sie soviel Geld, dass Sie sich lhre
Wiinsche erfillen kdnnen?

Gibt es gentigend Anfragen?

Reicht die Mundwerbung aus, um immer voll
(zu vernunftigen Preisen) ausgelastet zu sein?

Wissen Sie welche andere Werbung am
preiswertesten ist und am meisten bringt?

Koénnen Sie lhre kalkulierten Preise durchsetzten?

Ist die Auslastung (zu verninftigen Preisen) langer
als 12 Wochen?

Pflegen Sie |lhre Stammkunden?

Haben Sie nur wenig Kleinauftrage?

Werden die Fertigungszeiten immer eingehalten?

Sind die Montagezeiten weniger als 25% der
Gesamtzeit?

Gibt es einen Zustéandigen fur die Werkstatt?

Gibt es einen Zustandigen flur das Lager?

Weil jeder Mitarbeiter, fir was er zustandig ist
und fur was jeder andere zustandig ist?

Sind lhre Mitarbeiter gut motiviert und leistungsbereit?

Sind Sie mit der fachlichen Qualifikation, der Geschwin-

digkeit und der Flexibilitat aller Mitarbeiter zufrieden?

Wissen Sie ab welcher Umsatzgréf3e in € Sie
Gewinn machen?

Kénnen Sie 30 — 40% mehr Auftrdge durchbringen?

Ist die Arbeitsvorbereitung immer rechtzeitig fertig?

Lehnen Sie Auftrage zu schlechten Preisen ab,
auch wenn Sie dadurch ein Auftragsloch hatten?

Haben Sie sich vor Uberlastung geschiitzt?
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